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QUAND ?
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- si éligible

- si prêt et préparé

- après ‘bootstrap’…
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QUAND ?
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Guy Kawasaki

• art de commencer ‘petit’

• art de créer beaucoup…

• … avec très peu

• exemple ?

BOOSTRAP
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QUAND ?

L’ESSENTIEL DU FINANCEMENT – JEUDI 20 NOVEMBRE 2008

Présenter son projet à des investisseurs : trucs & astuces

5000$100$

290$ 1000$

BOOSTRAP
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ESTEE LAUDER STEVE JOBS

WALT
DISNEY

MICHAEL
DELL

QUI ?
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