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s POURQUOI ?

» blague => succes

» probléme 1 : serveur

» probleme 2 : modération

* solution = levée de fonds ?

- l__"_-_':“_ ||
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s QUAND ?
- si éligible
- si prét et prepare

- apres ‘bootstrap’...
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 QUAND ?

» art de commencer ‘petit’

- - art de créer beaucoup...
Guy Kawasaki

* ... avec trés peu

« exemple ?
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s QUAND ?
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10 QUI ?
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" PRESENTER
VENDRE SON PROJET !

- Réussir une vente :
- Compréhension
- Appreéciation
- Confiance
- Honnéteté
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12 QUI ?
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- Introduction en bourse [EEEERTIT
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13 PROCESSUS

- Que regarde un BA/VC ?
- potentiel /risque

Market
Research

Innovation
Assessment

Management Business
Team Model

Financial
Projections
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Elevator Pitch
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15 COMMENT ?

- Business Plan : > faire court
- Webhelp > faire simple
- Compaq
- Lotus PUsINESS-PLav
- FedEXx
- Intel / SUN
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16 COMMENT ?

EXECUTIVE SUMMARY/SLIDESHOW:

- Titre

- Probleme REGLE:
- Solution 10/20/30
- Magie

- Modele économique
- Plans (dev/strat/mkt)
- Concurrence

- Equipe

- Projection

Eel Christophe Raynaud — info@isai.fr L’ESSENTIEL DU FINANCEMENT - JEUDI 20 NOVEMBRE 2008




Présenter- Vendre son projet a des investisseurs : trucs & astuces

17 COMMENT ?

- Elevator Pitch: »> promesse
- ce que vous faites > preuve
- pourquoi c’est génial
- quelle est votre prochaine étape
- ce que vous recherchez
- pourquoi vous/ pourquoi lui

- Pour [catégorie de client — niche — identifiée ]

- Qui ne sont pas satisfait de [concurrence actuel] car [principale cause
d’insatisfaction] / Qui ont besoin de [nature de I'impérieux besoin] / Qui
ont un probléme avec [description du probleme du point de douleur]

- Notre solution [nom de la solution] permet de [avantage de la solution]
- Grace a [technologie, avantage... : la preuve de la promesse qui
crédibilise le tout]
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18 QUOI ?

- TOP 5 conseils :

- pas naif, honnéte

- empathie, confiance
- clarté, simplicité

- faits, chiffres

et surtout :
- bien connaitre
son interlocuteur
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19 QUOI ?

- TOP 5 pieges :

1- « nos projections sont conservatrices »

The World’s

Biggest
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20 QUOI ?

- TOP 5 pieges :
2- « une étude [grand cabinet]
prouve que notre

marché sera The World’s

de 50Md€ en 2010 » e
Biggest

L
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21 QUOI ?

- TOP 5 pieges :
2Bis- « notre hypothése haute c’est
seulement 0,5%

du marché » The World’s

Biggest

I ] 2 i
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2 QUOI ?

- TOP 5 pieges :
3- « [Grand compte] signe avec nous la
semaine prochaine »

The World’s

Biggest

I =] 2 i
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23 QUOI ?

- TOP 5 pieges :

4- « nous n’avons pas de concurrent »

The World’s
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24 QUOI ?

- TOP 5 pieges :
5- « notre brevet nous protége dans 18
pays »

The World’s

Biggest
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23 RESUME

> ne pas présenter mais vendre
- se posez les bonnes questions avant
- se préparer, répéter son texte
- bien choisir ses interlocuteurs

- obtenir des petits « oui » pas a pas
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26

« Cavenir, il ne s’agit pas
de le prévoir matls de Le rendre

possible »

ANTOINE DE SAINT EXUPERY
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